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PROGRAMME DE LA

FORMATION

Introduction et Cadre Réglementaire (4h)

Introduction aux Marchés Publics et Privés.

Comprendre le Code de la Commande Publique (ou

équivalent local).

Structure d'un Dossier de Consultation des Entreprises.
Outils et Plateformes de Veille

L'Offre Administrative (4h)

« Pieces & fournir en cas de Groupement d'Entreprises (GME)
« Analyser le Réglement de Consultation (RC)

e La Déclaration d'Intention de Soumissionner

« Exercice pratique : Préparation d'une check-list

administrative & partir d'un RC simplifié.
Analyse du Cahier des Charges et
Méthodologie (4h)

o Décryptage du CCTP.
Spécificités des lots CFO/CFA

|dentifier les points bloquants ou les exigences clés.

Présentation de |'entreprise et références pertinentes.

Comprendre les critéres de jugement technique

Exercice : Esquisse de la table des matiéres d'un Mémoire
Technique pour un marché CFA.

Ingénierie de I'Offre Technique (4h)

Le Planning détaillé de I'exécution (Phasage et Jalons).
Moyens humains et matériels affectés au projet.
Organisation du chantier : Sécurité (PPSPS/Plan de
Prévention), Environnement, Qualité.

Documentation Technique : Liste des matériels proposés ..
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Chiffrage, Optimisation et Soumission (4h)

» Analyse du Bordereau des Prix Unitaires (BPU) et du Détail
Estimatif (DE).

« Méthodes de chiffrage (Déboursé sec, Frais Généraux, Marge).

» Gestion des aléas et des imprévus (Provision).

« Optimisation de I'offre financiére pour rester compétitif

e Le Délai de Validité des Offres.

« Gestion des questions/réponses pendant la phase d'AQ.

» Mise sous pli (ou soumission dématérialisée) : Respect strict des
modalités de dépét.

 Signature et Paraphe de toutes les piéces.

Mise en Pratique et Réflexion (4h)

 Etude de Cas 1: Réponse compléte & un AO Courant Fort
(2h)_:
- Analyse d'un AO réel (extrait de DCE public : RC, CCTP,
BPU).

- Travail en groupe sur la stratégie de prix et les points clés

du Mémoire Technique.
o Etude de Cas 2 : Spécificité Courant Faible (1h)_:
- Focus sur un cas de SSI ou de VDI : Identification des

risques et propositions techniques différenciantes.
- Préparation & une éventuelle négociation/soutenance
(points & défendre, pieges a éviter).
o Bilan et Bonnes Pratiques (1h):

- Les raisons fréquentes d'échec (erreurs administratives,
offre technique jugée insuffisante).
- Processus post-soumission (no’rifica’rion, recours, etc.).

- Session de questions/réponses et remise des attestations.



Méthodes & Outils

« Documentation PDF

« Enregistrements sur Google Drive ( format mp4)

« Logiciels fournis

« Plateforme Google Meet

« Microsoft WhiteBoard ( pour I'explication )

« +2 Etudes de cas pratiques

« Groupe de formation sur WhatsApp

« Accompagnement personnalisé, disponibilité 24h/24.
« Délivrance d'un certificat a la fin de la formation.

FORMATEUR QUALIFIE

¢ Ingénieur de conception et validation des produits électriques

o Formateur et doctorant en ingénierie électrique et informatique

Samedi et dimanche de 11h30 a 15h GMT+1 2 MOIS

1500 DH /150 EUROS /104 000 FCFA /160 USD
PAR MOIS

IMPORTANT : Ce document est la propriété intellectuelle de Fastri Solution. Il est strictement
interdit de le copier, transmettre, exploiter, ou céder, que ce soit a titre gratuit ou contre
rémunération, a toute personne physique ou morale sans l'autorisation écrite préalable de
Fastri Solution. En cas de non- respect, Fastri Solution se réserve le droit d'engager toutes
actions nécessaires pour faire valoir ses droits.
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